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Unternehmertum bietet die einzigartige Chance, ökono -
mische Unabhängigkeit und Gestaltungskraft zu verbinden. 
Allerdings sind Firmen inhaber auch mit einer Vielzahl an 
Herausforderungen konfrontiert: Gerade in Deutschland 
stehen Unternehmerinnen und 
Unternehmer derzeit von allen 
Seiten unter Druck. Stei gende 
Energie- und Standort kosten, 
Fachkräftemangel, Regulierungs-
dichte und Nachfolge pro bleme 
gehen an die Substanz. Gleichzei-
tig wächst der Bedarf an Liquidi-
tätssicherung, Investitionen und 
internationaler Diver sifikation.  
 
In diesem ebenso herausfordern-
den wie anspruchsvollen Umfeld 
braucht es Finanzpartner, die unter nehmerisches Denken 
verstehen und teilen. Als unabhängige und inhabergeführte 
Privatbank kennt Maerki Baumann & Co. AG die Bedürf-
nisse von Eigen tümern und begleitet sie von Zürich aus mit 
einem Dienstleistungsangebot, das weit über klassische 
Ver mö gens verwaltung hinausgeht: In ihren Finanzlösun-
gen werden Privat- und Geschäftsvermögen über die Gren-
zen hinweg ganzheitlich betrachtet und optimal aufeinan-
der abgestimmt.  
 
»Wenn es um die Strukturierung komplexer Vermögen 
geht, sind wir der ideale Sparringspartner, um Klarheit zu 
schaffen«, sagt Sascha Näf, Leiter Entrepreneur Banking 
von Maerki Baumann. Spezialisten mit langjähriger Er -
fahrung analysieren die individuelle Vermögenssituation 
des Kunden oder der Kundin, erstellen maßgeschneiderte  
Finanzpläne und strategische Projektionen und schaffen so 
Transparenz und fundierte Entscheidungsgrundlagen. 
 
Das Dienstleistungsangebot richtet sich an unterneh -
merisch tätige Kunden mit grenzüberschreitendem Bezug 

zwischen Deutschland und der Schweiz. Es reicht von der 
Begleitung von Firmengründungen über die Entwicklung 
von Beteiligungsmodellen, die Durchführung von Finanzie-
rungsrunden bis zu Nachfolgeplanungen. Dabei wird in 

Rechts- und Steuerfragen außer-
halb der in der Schweiz geltenden 
Regulierungen mit einem Netz-
werk aus Spezialisten in Deutsch-
land zusammengearbeitet.  
 
Ein spezielles Augenmerk gilt 
dem Liquiditätsmanagement und 
der Vorsorgeplanung. Anlage stra -
 tegien werden individuell ent -
wickelt und maßgeschneidert um -
 gesetzt – bevorzugt mit Einzel -
titeln und unter Berücksichtigung 

des Grundsatzes »Sicherheit vor Rendite«. Die starke  
Währung Schweizer Franken bietet dabei zusätzliche  
Stabilität. Da rüber hinaus erhalten Kunden Zugang zu  
innovativen Anlageklassen wie Private Markets oder digi -
talen Vermögenswerten, bei denen Maerki Baumann 
schweizweit zu den Vorreiterinnen gehört. In der Vorsorge-
planung profitieren deutsche Unternehmer mit Schweizer 
Gesellschaft oder Management von innovativen 1e-Vor -
sorgeplänen – indi viduell ausgestalteten und steuerlich  
attraktiven Kader lösungen, je nach Wunsch auch mit  
Krypto-Komponenten.  
 
Ob Investitionsplanung, Internationalisierung oder Ruhe-
standsfinanzierung: Als unternehmerische Partnerin  
bietet die Privatbank Maerki Baumann keine Standard -
lösungen, sondern entwickelt mit jeder Kundin und jedem 
Kunden eine maßgeschneiderte und weitsichtige Finanz-
architektur – bei Bedarf in Zusammenarbeit mit externen 
Spezia listen. Ziel ist es, eine stabile finanzielle Grundlage 
für unter nehmerisches Wachstum und nachhaltigen Er-
folg zu schaffen.                                                     Roger Arnet

Vermögen strukturieren, Unternehmer stärken 

Die Schweizer Privatbank Maerki Baumann entwickelt maßgeschneiderte Finanzlösungen für deutsche Entrepreneure.
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